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Efni

• Áherslur og markmið

• Orri eða Timian

• Staðan í dag

• Næstu skref

• Reynslan

• Niðurstaða



Áherslur og markmið

Áherslur ríkisins

• Hagkvæm innkaup

• Ábyrgð og gagnsæi

• Einföldun og skilvirkni

• Menntun og sérhæfing

• Efling samkeppnismarkaðar

Sérstakar áherslur HÍ

• Fylgni við lög um opinber 
innkaup

• Hagkvæmni heildarinnar

• Útboð stærri innkaupaflokka

• Rafrænt innkaupakerfi

• Einföldun innkaupa
• Stýring innkaupa
• Greining innkaupa



Orri eða Timian

• Vefverslun í Orra (upplýsingakerfi ríkisins) var prófuð

• Kerfið er þungt en virkar 

• Leiðin milli kaupenda og birgja nokkuð löng með Ríkiskaup á 
milli

• Vefverslun í Timian frá Origo skoðuð og prófuð

• Kerfið lipurt og í þróun

• Leiðin milli kaupenda og birgja stutt

• Ákvörðun: Vefverslun Timian.



Orri

Timian



Staðan í dag

• 5 birgjar virkir

• 2 birgjar á leiðinni

• 11 notendur.



Næstu skref (1)

• Fjölga birgjum

• Stöðluð skilaboð og leiðbeiningar til birgja

• Skýr ábyrgðarskil

• Leiðbeiningar og útskýringar á formati vörulista

• Einingar mikilvægar; grunnmælieining, sölumælieining, 
hlutamælieining

• Krafa um að nota UNSPSC

• Samvinna; mikilvægt að báðir aðilar sýni skilning og vilja til að 
finna lausnir



Næstu skref (2)

• Fjölga notendum hjá HÍ

• Þjálfun og leiðbeiningar

• Kynningar og hvatning

• Þróunarmál

• Kaup utan vörulista

• Skoða möguleika á „punch-out“ tengingum



Reynslan

• Hagsmunir birgja og kaupenda rekast á

• Innri vefverslun mætir okkar þörfum vel

• Birgjar ekki allir tilbúnir; upplýsingakerfi og UNSPSC

• Við sendum rafrænar pantanir á einn birgja; með skeytamiðlun

• Skeytamiðlun eða vefþjónusta?

• Ekki mikil áhersla á stöðlun; (vörulistar, viðbrögð við frávikum)

• Þeir birgjar sem sinna vörulistum vel ná forskoti (uppfærð verð, 
myndir, viðbrögð þegar vara er ekki til…)

• Æskilegt að innri vefverslun ráði við kaup utan vörulista.



Niðurstaðan

• Innri vefverslun stendur og fellur með gæðum vörulista. Helstu 
veikleikar eru uppfært verð og lagerstaða

• Framtíðin liggur í betri tengingu við kerfi birgja til að hafa rétt 
verð og lagerstöðu

• Það eru kostir og gallar við að hafa sérstakt innkaupakerfi utan 
aðal upplýsingakerfis

• Markaðurinn er rétt að læra á þetta fyrirkomulag; kominn stutt á 
veg

• Innri vefverslun er EKKI sú leið sem birgjar hafa verið að vinna að

• Innri vefverslun er rétta leiðin fyrir stærri kaupendur



Takk fyrir


